
デジタルマーケティングの専門家が
戦略立案から実行支援まで伴走！

対象：岡山市内のBtoB向け中小企業

参加無料 参加申込受付中！

デジタルマーケティング活用セミナー

デジタルマーケティングの専門家による、売上アップ・販路拡大を実現した企業の事例を学ぶ！

AIも活用して売上アップ・販路拡大を実現する！
BtoBデジタルマーケティング戦略成功事例10選

活用セミナーのみの
ご参加も可能です。

マーケティング施策伴走支援

会場・開催形式 杜の街グレース 大会議室 Hall B
（岡山市北区下石井2丁目10番12号） 

オンライン
（Zoom）＋

14:00～16:00 （16:00～ 現地のみ交流会）
2026年7月13日（月）日時 2026年9月～2027年2月末

実施期間

7社程度支援規模

2026年7月13日（月）開催の
「活用セミナー」の受講が条件です。
※当日不参加の場合は、アーカイブ視聴で申し込み可

応募条件

7月31日（金）
※セミナー受講後にヒアリングシートをご提出いただきます申込期限

まずは活用セミナーにて
事業概要をご説明いたしますので、
お気軽にお申し込みください。

デジタルマーケティング実践
新たな販路拡大へ！

成果を出すための戦略立案から実行まで、専門家が徹底伴走します

岡山市では、販路拡大や売上増加に課題を抱える市内のBtoB向けの中小企業を対象に、
専門家が1社ごとに寄り添う実践プログラムを実施します。売上につながる情報発信のコツや、
今の時代に合った販路の広げ方を、専門家と一緒に学び、自走体制を築きませんか？

申込期限
7月10日（金）現地参加

オンライン 7月12日（日）

自社の課題に直結した
6ヶ月間の個別徹底サポート

定員・
参加費

●現地参加
●オンライン参加
●参加費

40名（先着順）
定員なし
無料 重

要
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お申し込みはこちら
ホームページのリニューアルやデジタルツールを導入し
たものの、売上や問い合わせの増加に繋がっていない。

訪問営業や展示会出展など、従来のオフライン手法だけ
では新規販路の拡大に限界を感じている。

BtoB特有の複雑な意思決定プロセスに対して、どのデジ
タル施策が有効なのか選定ができない。

主導できるマーケティング人材が社内におらず、外部へ
の丸投げ状態から脱却して内製化したい。

約6か月間（対面＋オンライン／全12回）
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岡山市 産業観光局 商工部 産業振興課 ものづくり振興係
〒700-8544 岡山市北区大供一丁目1番 1号
TEL：086-803-1329 （受付：月曜～金曜 8：30-17：15）

委託元
FunTre 株式会社　ホームページ：https://funtre.co.jp/
E-Mail：support@okayama-marketing.com 
ご記入いただいた個人情報は厳重に管理し、事業に関するご連絡以外には使用いたしません。
※当事業は岡山市より委託を受け、FunTre 株式会社が企画・運営を行っています

運営事務局・お問い合わせ先

活用セミナー参加＆
伴走支援申込フォーム

6ヶ月間の支援ステップと採択企業限定特典
専門家と一緒に進める「伴走支援の3つのステップ」

自社で成果を上げられる体制「自走力」の定着を強力に目指します

採択事業者限定特典 オンデマンド学習プログラムが完全無料で利用可能！
最新の「生成AI・業務効率化スキル（ChatGPTプロンプト設計、Claude/Gemini活用術、Copilot、画像生成）」をはじめ、
「デジタルマーケティング（Instagram、YouTube、MEO・Googleマップ設定）」「Webサイト制作基礎」など、70種類以上
の専門講座がオフィスや自宅から24時間いつでも見放題。社内全体のスキル底上げを支援します。

ステップ1 調査・分析

綿密なヒアリングや競合リサーチを
実施し、ターゲット層に刺さる「貴社
ならではの独自の強み（独自資源）」を
徹底的に抽出・可視化します。

ステップ2 戦略立案

Webサイト改善、SNS、SEO、AI活用戦
略、CRM、MAツール導入などの中から、貴
社の予算・人員リソースに合わせた「最も費
用対効果の高い最適解」を設計します。

ステップ3 実行・定着

専門家が二人三脚で実際の施策運用（ラ
イティング・分析等）を行い、終了後も外部
に依存せず、社内メンバーだけでPDCAを
回せる仕組み（自走力）を定着させます。

SUPPORT

9月より
順次実施

支援企業：7社程度
（対面＋オンライン）

伴走支援

02

講師紹介

東京大学大学院理学系研究科卒業。大手外資系メーカーを経て、中小企業のデジタルマーケティング支
援を目的にFunTre㈱を設立。これまで1,900社以上の豊富な実務支援実績を誇る。現在、各地方自治
体の地域活性化・伴走支援プロジェクトの統括コンサルタントとしても全国で広く活躍。

谷田部 敦 氏 FunTre株式会社 代表取締役社長

セミナー内容

なぜ他社の真似をしても失敗するのか？自社に最適な戦術を見極める「最初のカード」の選び方
自動で売上を拡大する仕組みを作る「6マス・マーケティング」の最新フレームワーク
BtoB（大手・中小）、製造業、地域密着型店舗、EC・物販など業種別のWeb集客成功事例10選
最新の生成AI（人工知能）やMAツールを効率的に組み込んだ、リード獲得と営業自動化の具体策

AIも活用して売上アップ・販路拡大を実現する！
BtoBデジタルマーケティング戦略成功事例10選

 7 13（月）/
14:00～16:00
16:00～交流会

活用セミナー

SEMINAR

01

昨年度（令和７年度）のプロジェクト実施実績

令和7年度の本プロジェクトでは、市内の多様なBtoB企業（製
造業、サービス業等）7社が参加。専門家の伴走のもと、自社の
強みを活かした Web 改善や最新デジタルツールの導入を行
い、新規リード獲得数の向上や販路拡大において確かな成果を
創出しました。
各社の伴走支援の軌跡、具体的な成果をリアルにまとめた「事
例集（PDF）」を公開しています。

昨年度参加企業７社の「事例集」
市内企業が 6ヶ月間でどのような課題を克服し、売上や成果に
繋げたか、全 12回の具体的なプロセスを公開中。

●事例集ダウンロード案内

●現地参加 7月10日（金）まで
7月12日（日）まで●オンライン参加

お申し込み方法

セミナーのみの
受講も可能です




